Der Nahversorgung
eine Chance !

Stuttgart, 08.Marz 2010
Walter Preisinger













Vorgehensweise:

A. Findungskommission (Start Sommer 2004)

* Gesprache mit den Erben

* Analyse der betriebswirtschaftlichen Auswertungen
des Vorgangers

* Marktanalyse durch Blrgerbefragung

* Entwicklung einer Konzeption (Business-Plan fur 4 Jahre)




B. Informationsveranstaltung flr die Blrger

C. Erarbeitung einer Satzung

D. Vorschlage fu r Besetzung von Vorstand und Aufsichtsrat

E. Gesprache mit Lieferanten und Entscheidung




F. Grindungsversammlung am
110 Zeichnungen / Stand heute: 156 Mitglieder
mit einem Kapital von 53 000.- €

G. Schriftliche Zusage des ELR-Zuschusses

H. Grundstickskaufvertrag

|. Beginn der Ausschreibung der Einrichtung

J. Gesprache mit der Arbeitsagentur (Zuschuss)

K. Beginn des Umbaus des Ladens und des
Lagers

L. Lieferung der Einrichtung

M. Erste Warenlieferung




Ein Barometer informiert am Ortseingang von Gottwollshausen tber die Summe der gezeichneten Anteile.

Die 50.000er Marke wurde dabei langst geknackt.

76 Bl 5/2005

den. Die uberholte Einrichtung wurde
entsorgt, Wénde neu tapeziert, Zwi-
schenwéande gezogen. Eigenleistungen
im Wert von 15.000 Euro wurden so er-
bracht.

Schaut Walter Preisinger auf ,unseren
Dorfladen”, huscht ihm schon einmal
~Schmucksttick” von den Lippen. Preisin-
ger wohnt im Nachbarort Gailenkirchen
und war von Anfang an dabei. Er war
Mitiniator des Projekts. Durch die ge-
nossenschaftliche Brille betrachtet ist
Preisinger wohl das, was man gern und
haufig vorschnell als Urgestein bezeich










Gottwollshausen
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Controlling
und
Ehrenamt !l




